Glownym zadaniem SPRZEDAWCY jest obstuga klienta,
ktéra powinna by¢ prowadzona sprawnie,
kompetentnie i kulturalnie.

SPRZEDAWCA

Prowadzi sprzedaz

Organizuje sprzedaz
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Kontynuacja w zawodzie technik
handlowiec lub technik ksiegarstwa



(é} ja, ty, my, oni...
Q)

Bedziesz pracowac z ludzmi, doradzac im w wyborze towardéw, informowac
o asortymencie, cechach i uzytkowaniu towaréw, warunkach sprzedazy.

Trafig ci sie trudni klienci.

W krétkim czasie trzeba zapamieta¢ duzo informacji, np. nazwy produktéw
iich ceny.

Musisz orientowac sie w potrzebach klientéw i zabiegac¢ o zaopatrzenie
w towary najbardziej przez nich poszukiwane.

(S-E) warunki pracy

Praca sprzedawcy odbywa sie w statych godzinach w systemie zmianowym w kaz-
dy dzien tygodnia. Sprzedawcy czesto pracujg wieczorami i w weekendy.

Przecietny czas trwania pracy to 8 godzin dziennie. Zdarza sig, ze godziny pracy
moga ulec wydtuzeniu (zwtaszcza dotyczy to okreséw przedswiagtecznych, kiedy na-
stepuje wzmozony wykup towaréw oraz w czasie inwentaryzacji towaréw).

Wiekszosc¢ czasu bedziesz pracowac stojgc. Czynnosci zwigzane z prezentacjg to-
waréw w wiekszosci przypadkow odbywajg sie na stojgco, natomiast sporzadzanie
dokumentéw z zawartej transakcji odbywa sie przy stanowisku komputerowym
w pozycji siedzace;j.

Praca odbywa sie w warunkach bezpiecznych, srednio ucigzliwych fizycznie. Moze
okazac sie, ze bedzie koniecznos$¢ przenoszenia ciezkich towarow.

kariera edukacyjna

Mozesz kontynuowac nauke na kursie kwalifikacyjnym dla zawodu technik
handlowiec oraz technik ksiegarstwa.

Podobne umiejetnosci moga by¢ przydatne takze w zawodach: technik
handlowiec, technik ksiegarstwa, technik ustug pocztowych i finansowych.

Atutem w tej pracy moze by¢ posiadanie prawa jazdy, znajomos¢ jezykdw
obcych oraz dyspozycyjnosc.

5\ kariera zawodowa

Prace znajdziesz w ré6znych miejscach sprzedazy detalicznej i hurtowe;j.

Mozesz réwniez prowadzi¢ whasna firme, w ktérej zatrudnisz pracownikéw
lub sam bedziesz wykonywac wszystkie czynnosci od zaopatrzenia, sprze-
dazy, do koncowych rozliczen finansowo-ekonomicznych.

W pracy tej niezbedna jest umiejetnos¢ obstugi komputera oraz sprzetu
biurowego.

Mozesz awansowac na akwizytora hurtowni lub przedstawiciela handlo-
wego producenta w sieci detalicznej, a nastepnie w hurcie.
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